
Vi tror det är dags för dig eller någon av dina medarbetare 
att bekanta sig med Kina. Därför åker vi dit 15-22 maj. 
Förena nytta med nöje. 

Du får möjlighet att:

•	 Utveckla ditt personliga nätverk

•	 Uppleva sevärdheter

•	 Inblick i hur affärsmiljön i Kina fungerar

Vi anordnar denna spännande och utvecklande resa till en av världens 
mest expansiva och exotiska platser. Här får du vägledning, inspiration 
och intryck för att bedöma om Kina är en möjlighet för ert företag. 
Samtidigt som ni får bekanta er med det expansiva Kina, dess människor, 
kultur och sevärdheter.

Till vem riktar sig resan
Till ledare i företag som tror att affärer med Kina kan utveckla den egna 
verksamheten men inte vet hur man ska komma igång.

Innehåll
Resan är ett smörgåsbord där du får möjligheter att knyta kontakter och 
bolla idéer. Den består av möten med svenskar och kineser med erfa-
renhet av handel mellan Skandinavien och Kina, workshops, studiebesök 
samt möjligheter att se muren, förbjudna staden och shoppa det senaste 
inom det mesta till otroliga priser. Vi har med oss tolk och guide.

Möjligheten finns även att förlänga resan till exempelvis Shanghai, Hong-
kong och Shenzhen och där bekanta sig med svenska företagsetable-
ringar.

Kan Kina 
förbättra era 
affärer ?

att kunna tillsammans



Pris
Kurs avgift	 14.800 kr
Kostnad för resa och logi ca 	 9.000 kr
(alla priser exkls moms)

Anmälan
Vill du veta mer så ring eller mejla:
Lars Lindblom, lars@entru.se	 0910-833 80
Anders Forsström, forsstrom.anders@telia.com 	 070-558 14 88
Håkan Forsström, info@hf-progress.se	 070-662 23 73

www.entru.se
www.hf-progress.se

Resans upplägg

Del 1 	 Möjligheter med Kina
Seminarium på exportrådets kontor i Peking. Exportrådet har hjälpt fler 
än 100 verksamheter att etableras i Kina. Vi får en inblick i landets möj-
ligheter och risker.

Workshop: Hur kan Kina förbättra vår lönsamhet

Del 2 	 Att arbeta med skandinaver
Seminarium och workshop med Wanchun arbetar sedan flera år med att 
stötta svenska verksamheter i Kina. Sedan tre år är han VD för ett svensk-
ägt bolag utanför Shanghai. Han delar med sig av sina erfarenheter.

Workshop: Hur bygger vi en verksamhet med Kina

Del 3 	 Att arbeta med kineser
Seminarium och workshop med Håkan Forsström som under många år 
drivit verksamhet med tillverkning i kina och distribution i Skandinavien. 

Workshop: Hur bygger vi en verksamhet med Kina

Del 4 	 Att etablera verksamhet i Kina 
Seminarium och workshop runt juridiska och skattemässiga aspekter på 
affärer med Kina. 

Workshop: Hur strukturerar jag verksamheten juridiskt.

Förutom dessa delar kommer det att erbjudas möjligheter att uppleva 
sevärdheter, shopping samt matkultur. Möjligheter finns att ta med sin 
respektive som kan delta i dessa kringaktiviteter och då givetvis enbart 
betalar kostnader för resa och uppehälle.


